
商工会会員の皆様・小規模事業者の皆様へ 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

１． 令和元年度伴走型小規模事業者支援推進事業の概要説明 

２． 売上向上のために絶対必要な経営計画書の作成手法！ 

※9 月 3 日（火）以降のプログラムは裏面をご覧ください 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

厳しい経営環境の中で、継続して事業を発展させていくためには何が必要か？それは、「国内外の需

要の動向」や「自らの強み」を分析し、新たな需要を獲得して事業を再構築することです！では、「ど

うやって行えばよいのか…？」独力でこれらの取り組みを行うのはなかなか難しいことです。 
小田原橘商工会では、小規模事業者の持てる力を最大限に引き出し、売上げや利益を確保するために、

「伴走型小規模事業者支援推進事業」を平成 29 年度から５年間実施しています。これにより、成

長意欲のある小規模事業者の皆様を強力にバックアップし、売上アップを図ります。 

商工会が小規模事業者の持続的発展を支援する事業で本年度は重点支援事業者 7 社を選定して支援

を実施します。小規模事業者による事業計画書の作成及びその着実な実施のほか、新製品開発や売れるサ

ービスの開発のための需要動向調査、そして需要や販路を開拓するための展示会などの事業の開催などに

取り組む事業です。主役は小規模事業者の皆様です。 

【講師】 合同会社タカク代表 中小企業診断士  

高 久  広 先生 

 事業計画書を作成して売上アップを図る 
 

～皆様のニーズに対応しながら、専門家の伴走支援により売上アップを図ります～ 

 

【日 程】 19：00～21：00 

【対象者】 小規模事業者、創業希望者 

【場 所】 
橘タウンセンターこゆるぎ 
小田原市羽根尾２８１−３ ℡43-0200 

【参加費】 無料 

【申 込】 

【定 員】 20 名 

 

講師略歴 
広告・イベント業界が長く、また手打そば店や
コワーキングスペースの経営経験がある事業
家。売上向上の有効策の引き出しが多い！  

 主 催 ・ お 問 合 せ 先   

 
小田原市橘商工会 
事務局長 周東傳 

℡０４６５－４３－０１１３  

Fax ０４６５－４３－３６１３ 
〒256-0813 小田原市前川 391 

【説明会の内容】 



令和元年度 伴走型小規模事業者支援推進事業の今後の流れ（予定） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

当事業に参加するメリット！ 

①小規模事業者経営発達支援資金（日本公庫）による低利融資 

②事業計画の実行のための展示会出展費や広報費など国の予算補助が可能 

③その他にも以下のような多くのメリットがあります（受講者の生の声） 
・経営計画書を作って、隠れた問題点にはじめて気がついた。何となく思っていた自分たちの経営課題を

明確にすることができた 

・他社がどのようなマーケティング戦略を展開しているのかを知ることができた。それにともない、自分たち

は何をすべきかが明確になった 

・個々にアドバイザーが付いたので他社を気にすることなく相談ができた 

・アドバイザーと深く話をすることで自分の事業を見つめ直すことができた 

・一人では漠然としたアイデアで実現できていなかったものを具体的に動き出すことが出来た 

・必要な事でありながら、やっていなかった事が浮きぼりになり、やるべき事が確認できた 

・複数の中小企業診断士の先生と同世代の異業種の方々の意見が聞けた 

・自社の強み弱みがはっきりした上で、事業計画が策定できた 

 
フリガナ  フリガナ  

事業所名 
 

お名前 
 

連絡先 ご住所                      電話    （   ） 

備考  

お申込み先ｆａｘ４３-３６１３（小田原市橘商工会） 

 

(1)第 2回 事業計画策定ゼミ  令和元年 10月 

19：00～21：00 会場：橘タウンセンターこゆるぎ 

やさしい事業計画の作成手法（実際に作成します） 

(2) 第 3回 事業計画策定ゼミ  令和元年 11月 

19：00～21：00 会場：橘タウンセンターこゆるぎ 

各社のマーケティング戦略（売る仕組み）を徹底検討します 

 

(3)重点支援全社のディスカッション全２回 12月～翌 1月 

全社が一同に集まり、お互いの悩みを打ち明けたり、問題点

や解決策の意見交換などにより、課題解決の糸口を探ります 

(4)新製品開発（製品改良）または新市場開拓 のどちらかを

選んでいただき、専門家とともに徹底支援を実施 

 

事業計画策定後の支援 

・事業計画の進捗把握 

・事業計画の実行支援など 
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説明会参加申込書 


